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„Preparat stymulujący degradację niesteroidowych leków przeciwzapalnych w oparciu o immobilizowane na naturalnym nośniku szczepy bakterii”
Umowa nr TANGO-IV-A/0049/2019-00


Załącznik nr 1 

Opis przedmiotu zamówienia

I. Kontekst zamówienia:

Celem głównym projektu jest opracowanie biopreparatu stymulującego osad czynny oczyszczalni ścieków do rozkładu związków aromatycznych, ze szczególnym uwzględnieniem niesteroidowych leków przeciwzapalnych (NLPZ) oraz związków fenolowych. Związki fenolowe, w tym uchlorowane i nitrowane fenole, stanowią od dawna duży problem oczyszczalni w dużych centrach przemysłowych. Produkty projektu w szczególności dedykowane są oczyszczalniom ścieków w szczególności zlokalizowanym w dużych aglomeracjach, do których trafiają ścieki bytowo gospodarcze, jak również odcieki poprzemysłowe. Zainteresowanie produktem winny wykazywać również oczyszczalnie przy zakładach przemysłowych w szczególności w takich branżach jak przemysł: farmaceutyczny, papierniczy, drzewny, chemiczny, itp. 
II. Przedmiot zamówienia:

Wykonanie przedsięwzięcia polegające na przeprowadzeniu czynności z zakresu komercjalizacji wiedzy oraz transferu technologii pt. „usługa Brokera Technologii” dla produktów projektu. Usługa swym zakresem powinna zawierać minimum wykonanie następujących czynności:

Etap 1:

1. Opracowanie analizy rynku nr 1 pt. Analiza interesariuszy projektu (wywiady) - pozyskanie do współpracy w ramach Ścieżki A projektu Tango 4 minimum 3 przedsiębiorców. Rolą pozyskanych do współpracy przedsiębiorców będzie udzielanie rzetelnych informacji dotyczących funkcjonowania sektora oczyszczania ścieków. Przewiduje się przeprowadzenie wywiadów z pracownikami przedsiębiorstw znajdujących się w grupie interesariuszy projektu celem pozyskania niezbędnych informacji dotyczących m.in. funkcjonowania oczyszczalni, przetwarzania ścieków, rozwiązań technicznych, jak i w celu zidentyfikowania oczekiwań przedsiębiorców będących w grupie interesariuszy dla przedmiotowych wyników projektu w zakresie wymagań w stosunku do aplikacyjnego zastosowania biopreparatu. Formą potwierdzenia współpracy w projekcie będą listy intencyjne i/lub umowy o współpracę w zakresie dalszych prac B+R i/lub notatki ze spotkań. Wykonawca w szczególności:

1) Zrekrutuje w/w trzy przedsiębiorstwa.

2) Skoordynuje harmonogram spotkań (spotkania korzystnie powinny odbyć się za pośrednictwem narzędzi do pracy zdalnej). Jeżeli organizowane będą spotkania wyjazdowe, Wykonawca zobowiązany będzie do zapewnienia środka transportu do miejsca spotkania oraz z miejsca spotkania.

3) Na spotkaniu powinien uczestniczyć Wykonawca oraz minimum jeden członek zespołu projektowego Zamawiającego.  

4) Przygotuje agendę spotkania oraz dobierze odpowiednią formułę spotkania wykorzystującą np. takie metody jak: SCAMPER, odwrócone myślenie, burzę mózgów, brainwritting w taki sposób by uzyskać jak najwięcej istotnych informacji z punktu widzenia realizacji projektu, korzystnie w postaci wytycznych branżowych. 

5) Przygotuje notatki podsumowujące z w/w spotkań.

6) Przedstawi do autoryzacji notatki z w/w spotkań oraz naniesie ewentualne uwagi.

7) Skoordynuje proces podpisywania ewentualnych listów intencyjnych i/lub umów o współpracę w zakresie dalszych prac B+R. 

8) Przygotuje raport podsumowujący z przeprowadzonych wywiadów zawierający ustrukturyzowane dane na temat oczekiwanej jakości i funkcjonalności wyników projektu z punktu widzenia potencjalnych nabywców i/lub użytkowników. Raport powinien m.in. zawierać rekomendacje w zakresie kierunków rozwoju produktów projektu Tango 4 dot. cech produktów projektu najistotniejszych z punktu widzenia potencjalnego nabywcy oraz w zakresie wiedzy na temat preferencji klientów. 

9) Wprowadzi ewentualne uwagi Zamawiającego do przedmiotowego raportu.

Etap 2:

1. opracowanie analizy rynku nr 2 pt. Plan komercjalizacji (analiza danych zastanych) składającej się minimum z poniższych elementów:

1) charakterystyka własności intelektualnej (charakterystyka techniczna i prawna),

2) identyfikacja obszarów zastosowań dla produktów projektu,

3) identyfikacja rozwiązań substytucyjnych,

4) opis zalet i przewag w stosunku do rozwiązań istniejących,

5) identyfikacja ograniczeń stosowalności,

6) ocena gotowości wdrożeniowej,

7) charakterystyka i analiza uwarunkowań rynkowych,

8) analiza konkurencji,

9) analiza zagadnień regulacyjnych i prawnych,

10)  analiza barier komercjalizacji,

11)  analiza modelu sprzedażowego,

12)  analiza modelu licencyjnego,

13)  analiza modelu wdrożenia wyników do własnej działalności,

14)  opis rekomendacji dla strategii transferu technologii,

15)  wprowadzenie ewentualnych uwag Zamawiającego do przedmiotowego analizy.

Etap 3:

1. opracowanie analizy rynku nr 3 pt. Wycena własności intelektualnej (analiza zdyskontowanych przepływów pieniężnych) składające się z minimum z poniższych elementów:

1) opis charakterystyki rynku (rynek polski, rynek światowy),

2) określenie wielkości sprzedaży, określenie potencjalnego udziału w rynku,

3) opis przyjętego standardu wyceny, metodologii oraz podstaw wyceny,

4) opis założeń biznesowych,

5) opis przyjętych założeń makro i mikroekonomicznych,

6) wycena,

7) analiza wariantu wyceny w modelu sprzedażowym,

8) analiza wariantu wyceny w trybie licencji wyłącznej / niewyłącznej,

9) prezentacja każdego z wariantów wyceny podczas spotkań kontrolnych (omówienie procesu analitycznego, omówienie przyjętych założeń, omówienie wykorzystanych źródeł danych do procesu analitycznego, omówienie istoty dyskontowania w metodzie dochodowej (jeśli dotyczy), omówienie arkusza kalkulacyjnego wyceny),

10)  Wykonawca w procesie analitycznym powinien korzystać z wiarygodnych źródeł danych.

11)  w pierwszej kolejności Wykonawca winien przeanalizować możliwość wykonania wyceny metodą dochodową (DCF); jeżeli proces analityczny będzie tego wymagał Wykonawca w kolejnej iteracji może podjąć próbę wyceny metodą opłat licencyjnych (Relief from Royalty method) bądź kolejną zaproponowaną metodą. Każdorazowo Wykonawca winien uzasadnić rekomendowaną (wybraną) metodę wyceny.

12)  realizacja dwunastu spotkań kontrolnych dotyczących postępów pracy analitycznej, każde spotkanie trwa 2 godziny zegarowe, spotkania powinny mieć charakter mentoringu biznesowego i poza prezentacją postępów prac nad wyceną zgodnie z pkt 9 powyżej winny poruszać m.in. takie zagadnienia jak: informacje w jaki sposób rozwijać produkty oparte na wiedzy, z jakich narzędzi korzystać na etapie doskonalenia modeli biznesowych, jak skutecznie przygotować prezentację przed inwestorem, w jaki sposób pozyskać dodatkowe środki na rozwój technologii, w jaki sposób zarządzać czasem w projekcie wdrożeniowym, w jaki sposób skutecznie budować zespoły projektowe, podstawy wyceny własności intelektualnej (modele, metody np. DCF, Relief from Royalty method), zagadnienia prawnorachunkowe komercjalizacji. Wyżej określona tematyka spotkań nie stanowi katalogu zamkniętego, Wykonawca po podpisaniu umowy zobowiązany jest do przedstawienia propozycji wszystkich tematów planowanych do omówienia podczas spotkań mentoringowych.

13)  Wstępny harmonogram spotkań kontrolnych, o których mowa powyżej:

1. Spotkanie nr 1 – 11.05.2023 godzina od 9.00 do 11.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

2. Spotkanie nr 2 – 11.05.2023 godzina od 11.00 do 13.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

3. Spotkanie nr 3 – 11.05.2023 godzina od 13.00 do 15.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

4. Spotkanie nr 4 – 16.05.2023 godzina od 9.00 do 11.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

5. Spotkanie nr 5 – 16.05.2023 godzina od 11.00 do 13.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

6. Spotkanie nr 6 – 16.05.2023 godzina od 13.00 do 15.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

7. Spotkanie nr 7 – 18.05.2023 godzina od 9.00 do 11.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

8. Spotkanie nr 8 – 18.05.2023 godzina od 11.00 do 13.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

9. Spotkanie nr 9 – 18.05.2023 godzina od 13.00 do 15.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

10. Spotkanie nr 10 – 23.05.2023 godzina od 9.00 do 11.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

11. Spotkanie nr 11 – 23.05.2023 godzina od 11.00 do 13.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

12. Spotkanie nr 12 – 23.05.2023 godzina od 13.00 do 15.00, lokalizacja ul. Bankowa 12, Katowice, pok 2.4

14)  Harmonogram oraz forma (stacjonarna/zdalna/hybrydowa) realizacji powyższych spotkań kontrolnych może ulec zmianie, zmiana może wynikać m.in. z obowiązujących przepisów sanitarnych bądź sytuacji losowych. Propozycja zmiany harmonogramu musi być każdorazowo zaakceptowana przez Zamawiającego. Zmiany w harmonogramie nie mogą wpływać na:

1) sumaryczną liczbę godzin spotkań kontrolnych (12 spotkań x 2h zegarowe),

2) ogólny termin realizacji zamówienia tj. do 26.05.2023 r.

3) charakter spotkań, które mają stanowić nie tylko formę mentoringu biznesowego, ale również formę prezentacji postępów prac analitycznych.

15)  na życzenie Zamawiającego, Wykonawca wyraża zgodę na przeprowadzenie części lub całości szkolenia (mentoringu) w formie zdalnej (online). W przypadku realizacji mentoringu w sposób zdalny bądź hybrydowy Wykonawca zobowiązany jest do dysponowania oprogramowaniem, które umożliwia: 

1) prowadzenie spotkań on-line w czasie rzeczywistym z co najmniej 10 uczestnikami szkolenia z zapewnieniem transmisji audio, video, udostępniania widoku ekranu/pliku, dedykowanego kanału komunikacji pisemnej np. czat,

2) przeprowadzanie testów i ankiet on-line wśród uczestników szkolenia, w czasie rzeczywistym.

III. Całkowita oferowana cena musi obejmować kompleksową realizację zamówienia i uwzględniać wszystkie składniki cenotwórcze, w tym wszelkie podatki, składki na ubezpieczenie społeczne i zdrowotne, koszty delegacji, koszty zakupu ewentualnych raportów bądź dostępu do płatnych baz informacji, koszty prowadzenia spotkań kontrolnych (mentoringowych), koszty prowadzenia sprawozdawczości na rzecz Zamawiającego z wykonanej pracy, koszt przekazaniem praw autorskich do powstałej dokumentacji oraz prezentacji itp. tzn. cena oferowana przez osobę prawną musi zawierać podatek VAT, a cena oferowana przez osobę fizyczną musi zostać powiększona o obciążenia na ubezpieczenia społeczne ponoszone przez Zamawiającego. Ocenie podlegać będzie cena brutto ofert. Wykonawca, który zaoferował najniższą cenę brutto otrzyma maksymalną liczbę punktów – 100.

IV. Warunki udziału w postępowaniu

Warunkiem udziału w postępowaniu jest, aby wykonawca ubiegający się o zamówienie:

1. Dysponował odpowiednim potencjałem finansowym, organizacyjnym, technicznym oraz osobami zdolnymi do wykonania zamówienia definiowanym poprzez:

a. Kryteria dot. zespołu Wykonawcy (Jeżeli Wykonawca dysponuje jedną osobą spełniającą wszystkie niżej wymienione kryteria, wystarczające jest załączenie do oferty wyłącznie 1 CV).

1) Posiadanie w zespole Wykonawcy minimum 1 osoby o wykształceniu na poziomie tytułu doktora z zakresu dziedzin nauk inżynieryjno-technicznych i/lub dziedzin nauk rolniczych i/lub dziedzin nauk ścisłych i przyrodniczych

- kryterium weryfikowane na podstawie CV głównych wykonawców (minimum 1 CV).

2) Posiadanie w zespole Wykonawcy minimum 1 osoby o doświadczeniu w zakresie oceny potencjału komercyjnego wyników badań i patentów naukowych w obszarze dziedzin nauk inżynieryjno-technicznych i/lub dziedzin nauk rolniczych i/lub dziedzin nauk ścisłych i przyrodniczych – kryterium weryfikowane na podstawie CV głównych wykonawców (minimum 1 CV).

3) Posiadanie w zespole Wykonawcy minimum 1 osoby o nie mniej niż pięcioletnim doświadczeniu zawodowym w branży związanej z rozwojem i transferem innowacyjnych technologii z dziedzin nauk inżynieryjno-technicznych i/lub dziedzin nauk rolniczych i/lub dziedzin nauk ścisłych i przyrodniczych oraz ich zastosowaniem w przemyśle i gospodarce – kryterium weryfikowane na podstawie CV głównych wykonawców (minimum 1 CV).

4) Posiadanie w zespole Wykonawcy minimum 1 osoby o nie mniej niż trzyletnim doświadczeniu w zarządzaniu projektami finansowanymi ze środków publicznych o charakterze naukowym i/lub badawczo-rozwojowym  – kryterium weryfikowane na podstawie CV głównych wykonawców (minimum 1 CV).

5) Posiadanie w zespole Wykonawcy minimum 1 osoby, która posiada udokumentowane doświadczenie w zakresie prowadzenia szkoleń z zakresu transferu technologii / komercjalizacji wiedzy – kryterium weryfikowane na podstawie CV głównych wykonawców (minimum 1 CV).

b. Wymagane dokumenty potwierdzające doświadczenie:

1) CV głównych wykonawców (minimum 1 CV).
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