Druk 10 – ZN-2

	 ZN-2


	
Protokół postępowania w trybie negocjacji z jednym wykonawcą dla zamówień o wartości mniejszej niż
określona w art. 4 pkt 8 ustawy Pzp


	
1. Realizator.

	
2. Numer sprawy.

	

	

	
	
3. Rodzaj zamówienia.


	
	
    Roboty budowlane                 Dostawy                       Usługi
	


	
4. Przedmiot zamówienia.


	












	
5. W celu ustalenia warunków realizacji zamówienia, przeprowadzono negocjacje z wykonawcą:


	
Dane wykonawcy:





	
Negocjacje dotyczyły:


	
1. Przedmiotu zamówienia
	
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………


	
2. Warunków umowy w tym warunków płatności
	
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………


	
3. Wynagrodzenia Wykonawcy
	
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………


	
4. …………………………………………………………
	
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………


	
6. Wartość wynegocjowanego wynagrodzenia wykonawcy.


	

Netto
	

VAT
	

Brutto

	
7.  Wniosek dotyczący decyzji w sprawie zakończenia negocjacji:


	
W związku z przeprowadzonymi negocjacjami z wykonawcą, Realizator wnioskuje o:


unieważnienie postępowania z uwagi na fakt, iż postulowane przez wykonawcę wynagrodzenie przekracza ilość środków zabezpieczonych na sfinansowanie zamówienia;

zatwierdzenie wyniku negocjacji oraz udzielenie zamówienia wykonawcy biorącemu udział w negocjacjach gdyż:

w opinii osób wyznaczonych do przeprowadzenia negocjacji z wykonawcą, warunki dotyczące przedmiotu zamówienia oraz przyszłej umowy zaoferowane przez wykonawcę są korzystne dla Zamawiającego, a zaproponowane wynagrodzenie jest adekwatne do zakresu i wartości przedmiotowego zamówienia i nie odbiega od cen rynkowych dla tego typu zamówień;


w opinii osób wyznaczonych do przeprowadzenia negocjacji z wykonawcą, warunki dotyczące przedmiotu zamówienia oraz przyszłej umowy zaoferowane przez wykonawcę są korzystne dla Zamawiającego, a zaproponowane wynagrodzenie jest adekwatne do zakresu i wartości przedmiotowego zamówienia i nie odbiega od cen rynkowych dla tego typu zamówień. Jednocześnie, wnioskujemy o zatwierdzenie zwiększenia kwoty na realizację zamówienia, do kwoty niezbędnej do pokrycia zaproponowanego przez wykonawcę wynagrodzenia;


zakończenie negocjacji bez zawarcia umowy z wykonawcą z uwagi na fakt, iż proponowane przez wykonawcę warunki są nie do zaakceptowania przez Zamawiającego;



	
8. Podpisy osób biorących udział w negocjacjach ze strony Zamawiającego.
	
9.   Data, pieczęć imienna i podpis kierownika jednostki 
     (Realizatora).

	
1. …………………………………………………………………..

2. …………………………………………………………………..

3. …………………………………………………………………..

 4. ……………………………………………………………………

	

	
10. Zatwierdzenie wyniku negocjacji.


	
      Zatwierdzam wynik negocjacji przedstawiony w niniejszym protokole.

 Nie zatwierdzam wyniku negocjacji przedstawionego w niniejszym protokole. 







Data:                                                                                              Podpis:


	
11. Umowa:


	
Zawarto umowę nr ………………………… w dniu …………………………………….                     

Nie zawarto umowy z następujących przyczyn:



	

	
12. Załączniki do protokołu:


	
1.   Protokół (notatka) z przebiegu negocjacji podpisana przez przedstawicieli Zamawiającego i wykonawcy.

  2.  Wniosek o wyrażenie zgody na przeprowadzenie negocjacji z jednym wykonawcą w postępowaniu z art. 4 pkt 8 Pzp

3. Oświadczenia o braku powiązań z wykonawcą osób wykonujących czynności w postępowaniu, biorących udział w przygotowaniu postępowania oraz Kierownika Zamawiającego lub osoby upoważnionej.
4 ……………………………………………………………………………………………………………………………………………
5 ……………………………………………………………………………………………………………………………………………





Instrukcja protokołu postępowania w trybie negocjacji z jednym wykonawcą dla zamówień o wartości mniejszej niż określona w art. 4 pkt 8 ustawy Pzp (druk ZN-2)

Ilekroć w niniejszej instrukcji jest mowa o:
1) Ustawie Pzp - należy przez to rozumieć ustawę z dnia 29 stycznia 2004 r. - Prawo zamówień publicznych 
(tekst jednolity Dz. U. z 2017 r., poz. 1579 z późn. zm.); 
2) [bookmark: _GoBack]Regulaminie - należy przez to rozumieć „Regulamin ubiegania się i udzielania zamówień publicznych przez Uniwersytet Śląski w Katowicach”, wprowadzony zarządzeniem nr 24 Rektora Uniwersytetu Śląskiego w Katowicach z dnia 26 lutego 2018 r.

Wszystkie dokumenty pojawiające się w sprawie (protokół z negocjacji – jeśli były prowadzone, inne dokumenty, w tym stanowiące podstawę ustalenia wartości zamówienia), stanowią załączniki do niniejszego protokołu.

1. Realizator – pieczęć Realizatora.
1. Numer sprawy – należy wpisać numer zgodny z numerem rejestru Realizatora.
2. Rodzaj zamówienia – należy wskazać jedną z trzech możliwości.
3. Przedmiot zamówienia - należy przedstawić w sposób powszechnie zrozumiały, jednoznaczny, wyczerpujący, rzetelny z uwzględnieniem wszystkich wymagań i okoliczności mających znaczenie dla sprawy. W razie konieczności opis należy dookreślić w postaci załącznika do protokołu (opis, szkice, rysunki, itp.). Jeżeli zamówienie realizowane jest w ramach projektu finansowanego lub współfinansowanego ze środków pochodzących z funduszy strukturalnych Unii Europejskiej lub innych środków europejskich i międzynarodowych, należy również podać nazwę projektu. 
4. W celu ustalenia warunków realizacji zamówienia, przeprowadzono negocjacje z wykonawcą. Należy podać dane wykonawcy, z którym prowadzone były negocjacje oraz przedstawić główne ustalenia podjęte w ich trakcie. Dotyczy to przede wszystkim essentialia negotii przyszłej umowy z wykonawcą a więc przedmiotu umowy, terminów, wynagrodzenia wykonawcy a także gwarancji, warunków płatności, kar umownych, klauzul związanych z rozwiązaniem umowy i innych zaproponowanych przez strony.
5.  Wartość wynegocjowanego wynagrodzenia wykonawcy.
6.  Wniosek dotyczący decyzji w sprawie zakończenia negocjacji. Należy wybrać i zaznaczyć, w zależności od przebiegu negocjacji, jedną z czterech propozycji decyzji dostępnych na liście:
1) propozycja unieważnienia postępowania z uwagi na brak środków na sfinansowanie zamówienia;
2) propozycja zakończenia negocjacji zawarciem umowy bez konieczności zwiększania środków na sfinansowanie zamówienia;
3) propozycja zakończenia negocjacji zawarciem umowy z jednoczesnym wnioskiem o zwiększenie środków na sfinansowanie zamówienia;
4) propozycja zakończenia negocjacji bez zawarcia umowy, ze względu na warunki przedstawione przez wykonawcę, niemożliwe do zaakceptowania przez Zamawiającego. 
7. Podpisy osób biorących udział w negocjacjach ze strony Zamawiającego.
8.  Data, pieczęć imienna i podpis kierownika jednostki Realizatora.
9.  Zatwierdzenie wyniku negocjacji – zatwierdzenia wyników dokonuje Kierownik Zamawiającego (Rektor, Prorektorzy, Kanclerz lub Jego Zastępcy, zgodnie z podziałem kompetencji i na podstawie udzielonych pełnomocnictw).
10.  Umowa – należy wpisać numer zawartej umowy i datę jej zawarcia. W przypadku, gdy umowy nie zawarto należy opisać przyczyny braku zawarcia umowy.
11.  Załączniki – należy wymienić wszelkie dokumenty sporządzone na potrzeby prowadzonego postępowania. Załącznikami do protokołu ZN-2 są w szczególności:
1) Protokół (notatka) z przebiegu negocjacji podpisana przez przedstawicieli Zamawiającego i wykonawcy.
2) Wniosek o wyrażenie zgody na przeprowadzenie negocjacji z jednym wykonawcą w postępowaniu z art. 4 pkt 8 Pzp – druk ZN-1.
3) Oświadczenia o braku powiązań z wykonawcą osób wykonujących czynności w postępowaniu, biorących udział w przygotowaniu postępowania oraz Kierownika Zamawiającego lub osoby upoważnionej.



3

